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DANK DEM LEISTUNGSTARIF DEN

STROMVERBRAUCH BEWUSST STEUERN

SMARTPOWER setzt die richtigen Anreize fiir die Kunden.
Bei SMARTPOWER basieren die dem Kunden in Rechnung gestellten Netztarife nicht

nur auf der bezogenen Strommenge, sondern auch auf der beanspruchten Leistung.

Das gibt dem Kunden den Anreiz, seine Stromgerate intelligent einzusetzen und so
Kosten zu sparen. Nicht zuletzt tragt er so auch zur Energiestrategie 2050 bei.

Zusatzkosten bei Uberschreitung des Pakets
Grenze des gekauften Leistungspakets
Sparbonus bei Unterschreitung des Pakets

0 Uhr 6Uhr 12 Uhr 16 Uhr 22 Uhr

Bonus-Malus-System: Wenn der Kunde die Grenze seines Leistungspakets unterschreitet,
erhdlt er einen Sparbonus. Wenn die beanspruchte Leistung héher ist, fallen Zusatzkosten an.

Die 3 Saulen von SMARTPOWER

1. mnovatives Leistungstarif-Modell

Die Basis ist ein Tarif, der die richtigen Anrei-
ze setzt. So beruhen die Netztarife nicht auf
der bezogenen Strommenge, sondern auf
der in Anspruch genommenen Leistung.

2. Einbindung des Kunden
Uber eine App wird das Verbrauchsverhalten
visualisiert. So wird der Kunde aktiv involviert.

3. Auslesen, iiberwachen und steuern

Die Messdaten werden direkt aus den
Zahlern gelesen. So wird der Stromkonsum
uberwacht und der Verbraucher gezielt
gesteuert.

SMARTPOWER ist intelligent und bertick-
sichtigt auch Photovoltaikanlagen, Eigen-
verbrauch, Waremepumpen, Batterien
sowie Ladevorgange von Elektroautos. Es
beeinflusst das Energiesystem positiv, indem
Leistungsspitzen reduziert werden kénnen.

POWER

SMART BEGINNT IM KOPF

Vom EVU firs EVU.

Repower ist ein Vertriebs- und Dienstleistungsunternehmen im Energiebereich mit itber 100-jahriger Er-
fahrung. Urspriinglich vor allem in der Produktion, im Handel und in der Verteilung von Strom tatig, entwi-
ckelt Repower auf Basis ihres fundierten Fachwissens immer mehr Energie-Anwendungen und -Systeme
flir das tagliche Geschaft. Diese Applikationen stellt das Unternehmen auch Partnern —insbesondere EVU,
aber auch Industriekunden und 6ffentlichen Institutionen — zur Verfugung. Die Anwendungen werden
stetig in der Praxis erprobt und weiterentwickelt. Auch die Kunden konnen an der Entwicklung aktiv mit-
wirken, sodass in einer Partnerschaft auf Augenhohe personalisierte Losungen entstehen.

Repower Vertrieb
Viada Clalt 12
CH-7742 Poschiavo

R=POWER

hello@repower.com

www.repower.com/smartpower

Unsere Energie fuir Sie.

SMARTPOWER
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SMARTPOWER das mtelhgenté'.
Gesamtpaket flr ein zukunftsgerichtetes
Smart Metering und Energiemanagement.
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DIE ZUKUNFT GEHORT DEM

SMARTEN ENERGIEMANAGEMENT

Von zentral zu dezentral. Von analog zu digital. Von planbar zu flexibel.

Die Energiebranche be-
findet sich in einem tief-
greifenden Wandel.
Strom wird vermehrt de-
zentral erzeugt und die Eigenstromproduktion bei den Kunden
steigt. Dies stellt erhdhte Anforderungen an die Netzstabilitat
und erfordert die flexible Steuerung von Lasten. Das Bedurfnis
der Stromkonsumenten, ihr Energiemanagement selbst in die
Hand zu nehmen, steigt und wird mit der weiteren Marktoff-
nung noch zunehmen.

Die Energieversorgungsunternehmen (EVU) sind ent-
sprechend gefordert und neue Losungen im Bereich

Energiemanagement sind gefragt.

Mit der Energiestrategie 2050 wandelt sich die Stromproduktion
von zentral zu dezentral.

SMARTPOWER ist die Antwort auf neue Anforderungen.

Repower hat mit ihrer SMARTPOWER L6sung eine Antwort
auf diese neuen Anforderungen parat. Das Gesamtpaket
aus Leistungstarif, Verbrauchsvisualisierung und Steuerung
ermoglicht dem Kunden, sein eigenes Verhalten zu bestim-
men. Er kann seinen Stromverbrauch —und im Falle von
Eigenproduktion auch seine Stromerzeugung — optimieren

und so aktiv zur Energiestrategie 2050 beitragen. Dem EVU
wiederum bietet sich dank SMARTPOWER die Moglichkeit,
den Anforderungen der Energiestrategie 2050 gerecht zu
werden (Smart Metering, Forderung der erneuerbaren Ener-
gien, Energieeffizienz), die Kundenbindung zu erhéhen und
ausserdem Lasten flexibler zu steuern.

SMARTPOWER — DER INTEGRIERTE LOSUNGSANSATZ

FUR ENERGIEVERSORGUNGSUNTERNEHMEN

SMARTPOWER macht den Stromkonsumenten «smart» und vernetzt ihn mit dem EVU.
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—— Zusatzfunktionen
" (z.B. Ein- und Ausschalten
von Lasten wie E-Autos)

Davon profitieren
SMARTPOWER-Kunden:

Sie haben rund um die Uhr den
Uberblick tiber ihren Strom-
verbrauch.

Sie konnen ihren Verbrauch
individuell steuern.

Wenn die Kunden tber Eigen-
produktion verfiigen (z.B. Pho-
tovoltaikanlage), konnen sie
auch diese transparent einse-
hen und ihren Eigenverbrauch
optimieren.

Durch aktives Energiemanage-
ment konnen sie ihre Strom
kosten gezielt beeinflussen.
(Leistungs-Tarifmodell)
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Anbindung EVU

Davon profitiert das EVU:

Das EVU bietet seinen Endkun-
den ein neues, faires Tarifmo-
dell unter Einbezug der Leistung.

Es erflllt die Anforderungen
der Energiestrategie 2050:
Smart Metering, Forderung
erneuerbarer Energien,
Effizienzsteigerung.

Es erhoht die Interaktion mit
seinen Kunden und steigert so
die Kundenbindung.

Es optimiert seine Leistungs-
spitzen und stellt die Weichen
flir eine dezentrale Selbst-
steuerung und Netzoptimie-
rung (Ersatz Rundsteuerung).

White-Label-Produkt: Das EVU
bietet seinen Kunden die Losung
unter seinem Namen an
(Systempersonalisierung).




